
“Διαπραγματεύσεις και Διαχείριση
Αντιρρήσεων με Φαρμακοποιούς”

Απευθύνεται σε Στελέχη Επιχειρήσεων
που Παρέχουν Προϊόντα και Υπηρεσίες

στα Φαρμακεία!

Ενδυναμώνουμε την Επικοινωνία Υγείας 

Παρασκευή, 10 Νοεμβρίου 2017 - 09:00 έως 17:00 

IIEK AMERICAN
Ρεθύμνου 3, 106 82 Αθήνα



Αναβαθμίστε τις γνώσεις των στελεχών σας και δώστε ώθηση στις πωλήσεις σας
στον Φαρμακοποιό με την τεχνογνωσία, την εμπειρία και το κύρος της ΧΑΡΑΜΗ ΑΕ.

Εισηγητές
Δημοσθένης Παπακωνσταντίνου - Professional Marketer, Certified Negotiator,
Accredited Mediator, Corporate Trainer, Ελληνικό Ινστιτούτο Διαπραγματεύσεων 
Πόπη Χαραμή - Φαρμακοποιός, Σύμβουλος Marketing και Επικοινωνίας,
Αρχισυντάκτρια περιοδικού PHARMACY management ΚΑΙ ΕΠΙΚΟΝΩΝΙΑ, ΧΑΡΑΜΗ ΑΕ
Αντώνης Σακάλογλου - Σύμβουλος Επιχειρηματικής Ανάπτυξης, ΧΑΡΑΜΗ ΑΕ

Σε ποιούς απευθύνεται

Σκοπός σεμιναρίου

στο Φαρμακείο. 

Τι θα κερδίσετε από το σεμινάριο

Θέματα σεμιναρίου

Μεθοδολογία σεμιναρίου

Κόστος σεμιναρίου
Συμμετοχές   Αγορά έως 13/10  Αγορά 14/10 – 9/11  
1-2 άτομα               230€     280€
3-5 άτομα              200€     250€
6 και άνω άτομα             170€     225€

Με την υποστήριξη του

Για περισσότερες πληροφορίες σχετικά με το σεμινάριο, μπορείτε να επικοινωνείτε
με την κα Βάσια Στεφανοπούλου: Τ. 210 984 3274 - E. v.stefanopoulou@pharmamanage.gr


