
“Επιτυγχάνοντας την Πώληση 
στον Φαρμακοποιό”

Σάββατο, 8 Απριλίου 2017 - 08:30 έως 17:30 

New York College
Λεωφόρος Αμαλίας 38, 105 58 Αθήνα

Απευθύνεται σε Στελέχη Επιχειρήσεων
που Παρέχουν Προϊόντα και Υπηρεσίες

στα Φαρμακεία!

Ενδυναμώνουμε την Επικοινωνία Υγείας 



Αναβαθμίστε τις γνώσεις των στελεχών σας και δώστε ώθηση στις πωλήσεις σας
στον Φαρμακοποιό με την τεχνογνωσία, την εμπειρία και το κύρος της ΧΑΡΑΜΗ ΑΕ.

Εισηγητές
Πόπη Χαραμή - Φαρμακοποιός, Σύμβουλος Marketing και Επικοινωνίας,
Αρχισυντάκτρια περιοδικού PHARMACY management ΚΑΙ ΕΠΙΚΟΝΩΝΙΑ, ΧΑΡΑΜΗ ΑΕ
Αντώνης Σακάλογλου - Σύμβουλος Επιχειρηματικής Ανάπτυξης, ΧΑΡΑΜΗ ΑΕ

Σε ποιούς απευθύνεται

Σκοπός σεμιναρίου

ανεξάρτητα με την εξειδίκευση και την εμπειρία τους. 

Τι θα κερδίσετε από το σεμινάριο

Θέματα σεμιναρίου

 

Μεθοδολογία σεμιναρίου

Κόστος σεμιναρίου
Συμμετοχές   
1-2 άτομα                   280€
3-5 άτομα                  250€
6 και άνω άτομα                 225€

Με την υποστήριξη του

Για περισσότερες πληροφορίες σχετικά με το σεμινάριο, μπορείτε να επικοινωνείτε
με την κα Βάσια Στεφανοπούλου: Τ. 210 984 3274 - E. v.stefanopoulou@pharmamanage.gr


